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Resumen. Desde inicios de |la década de 1980 ha sido notoria la falta de
cohesion en el pensamiento econdémico, cada afio dividido en un mayor
nimero de escuelas de pensamiento. Al mismo tiempo destaca que la
ensefianza de la economia esta cada vez mas centrada en la vertiente
mas tradicional de la escuela neoclasica. La internet se ha constituido en
un mecanismo basico para superar esta condicidon de inferioridad en la
difusion del pensamiento de las escuelas heterodoxas de pensamiento
econdmico.

AesTrACT. Since the early 1980’s it has been conspicuous the lack of coherence
in economic theory, which each year is divided among an increasing number
of schools or scientific communities. Yet, the teaching of economic theory at
universities is increasingly dominated by the most conservative fraction of
the Neoclassical school. The internet has thus become a basic mechanism
for the diffusion of heterodox economics as a way to bypass their present
inferior condition.

1. Introduccién
A principios de |la década de los ochenta, Lester Thurow (1983) se la-

mentaba por la falta de cohesién en el pensamiento econémico mundial
de la época, pues decia que en ese momento existian enfoques tan dispares
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como el de Ronald Reagan al frente del gobierno de Estados Unidos, el de
Francois Mitterrand al frente de la jefatura de Estado de Francia, el del mori-
bundo régimen soviético y el del proteccionismo exacerbado de la mayoeria
de paises de América Latina. Mientras que Reagan se decanté por una poli-
tica liberal, si bien con profundas raices conservadoras, caracterizada por
las ingentes cantidades de dinero destinadas al proyecto de la Guerra de las
Galaxias y a la reduccién de los impuestos a las clases mas acomodadas,
Mitterrand expandio la red de seguridad social en Francia y en general fue
dialogante y una pieza clave en la construccion de las comunidades euro-
peas de la época. Para Thurow, en la decada de los sesenta, practicamente
todos los economistas estadounidenses de cierto peso coincidian en la po-
litica economica de corte keynesiano, pero en los ochenta se dio una varie-
dad de enfoques y politicas, & las cuales no duda en considerarlas como un
‘desorden intelectual®, sélo comparable al de la gran depresidn.

Hoy en dia, a mas de veinte afios de que Thurow escribiera 10 anterior,
los actores son otros, pero los puntos de vista siguen tan dispares como
entonces. En Estados Unidos se continua con el debate en torno a la re-
duccion del Estado de Bienestar debido a los elevados costos que repre-
senta, pero por otro lado, el gobierno de George W. Bush no tuvo reparo
alguno en gastar grandes cantidades de dinero en sendas guerras, en
Afganistan y en Irak, y en el combate al terrorismo a nivel planetario. En
contrapartida, en el seno de la Union Europea (UE) el 1 de mayo de 2004
ingresaron diez paises, y otros dos mas lo hicieron el 1 de enero de 2007, con
lo cual, actualmente la UE se conforma de 27 estados miembros, de ios
cuales, hace tan sdlo tres lustros, algunos de ellos formaban parte del eje
de influencia soviético, y hace alin menas eran miembros activos del Pac-
to de Varsovia (si bien, mas por resignacion que por conviccion). La entra-
da ala UE de la mayoria de estos paises representa para Alemania y Fran-
cia, los dos paises mas ricos e influyentes, la necesidad de ayudarlos
mediante una aportacion econémica a traves de los denominados Fondos
Estructurales y de los Fondos de Cohesion. Asi las cosas, bajo el enfoque
de Thurow tal pareciera que ese “desorden intelectual” no ha hecho mas
que agravarse, si se compara esta actitud europea con la falta de apoyo que
implican tanto el TLCAN como la “Iniciativa de las Américas” para los socios
Menos prosperos.
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Sin embargo, desde principios de los ochenta la ensefanza de la eco-
nomia y la formacién de los economistas han estado sustentadas funda-
mentalmente en una Unica visién, ortodoxa y contraria a permitir una ma-
yor apertura ideologica en las aulas. Este pensamiento es coincidente con
los postulados planteados por el denominado Washington Consensus (Con-
senso de Washington) y en general con el estado del modelo de
globalizacion vigente. Pero contrario a lo que supondrian los economistas
mas afines al enfoque neoclasico y monetarista reinante, han surgido vo-
ces de alerta sobre el declive en el nimero de alumnos que se matriculan
en los estudios de la economia a nivel licenciatura, asi como de la crecien-
te impopularidad de la profesién en parte, ganada gracias a los escanda-
los de corrupcién o por la franca incapacidad de emblematicas figuras
publicas —politicos y funcionarios, tanto en el plano mas estrictamente do-
meéstico, hasta el de los organismos internacionales— quienes presumian
de ser profesionales de la economia.

Ormerod (1997), Lawson (1997), Heilbroner y Milberg (1998) y Chang
(2003), entre otros, han sido algunos de los primeros en dar la voz de alerta
pues en sus trabajos se sugiere que esta tendencia nos esta conduciendo a
la falta de amplitud de miras en la resolucion de los problemas sociales.
Derivado de éstos y de otros trabajos, tuvieron lugar en la Universidad de
Bolonia una serie de mesas redondas que estuvieron bajo la direccion del
profesor Alessandro Roncaglia (1999) y las pasadas xx ediciones de las
Jornadas de Economia Critica organizadas por varias universidades espa-
fiolas. La finalidad de estas discusiones ha sido la de hacer una profunda
autocritica de: /) lo que significa ser economista; /i) el impacto gue generan
las decisiones economicas; /i) que hacer para recuperar el prestigio de la
profesion, y iv) identificar cuales son las estrategias que se deben seguir
para lograr una mayor apertura de las ideas y del conocimiento econdmico.
Estos aspectos han motivado el interés para crear novedosas alternativas
en la formacién de los proximos economistas del siglo xx1. Estas primeras
aproximaciones han sido serias y consistentes, pero es evidente que queda
un largo camino por recorrer.

Si bien la vivacidad del debate entre ortodoxos y heterodoxos deberia
enriguecer a la economia, la realidad demuestra que el pensamiento
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heterodoxo esta en franca desventaja. Esta desventaja genera dos efectos
negativos. El primero es la falta de oportunidad para cultivar la habilidad de
un pensamiento critico en los estudiantes, el cual no s6lo es necesario para el
planteamiento de problemas econdmicos y para el disefio de las herramien-
tas de la economia, sino que ademas es un elemento fundamental para la
formacion de buenos ciudadanos, contestatarios y argumentativos para
hacer valer sus derechos, y de exigir las mejoras en las condiciones so-
ciales. El segundo, que la ciencia econémica tiende cada vez mas a ser
una ciencia simple, que se inclina por la simplificacion, la cual es, a todas
luces, un error.

Es de nuestro interés que no se cumpla el fatal vaticinio anunciado en
dos interesantes articulos, el primero publicado por el diario The New Yorker,
titulado: “El declive de la ciencia de la Economia” (2 de diciembre de 18986),
y el segundo por el diario Le Monde, titulado: “Por qué los jévenes ya no
quieren estudiar Ciencias Economicas” (4 de enero de 2005). El mejor anti-
doto contra semejantes fatalidades es la diversidad de pensamiento.

2. Las formas en la que fluyen las ideas y el conocimiento econémico

En términos generales los economistas son conscientes de que tanto las
teorias como los trabajos de economia aplicada se basan en presunciones.
Asimismo, la teoria econdmica requiere de la elaboracion de modelos, los
cuales son la simplificacion de la realidad a través de la utilizacién de elemen-
tos cualitativos y cuantitativos. Pero las presunciones de las que se elaboran
tales modelos muy dificilmente pueden ser un fiel reflejo de los hechos que
suceden en las sociedades. Pese a estas fuertes limitaciones, a lo largo de la
historia la economia y los economistas han dedicado sus esfuerzos a dar
explicacion a los fendmenos sociales que estan relacionados con el proble-
ma de la escasez. En este afan, diversas corrientes de pensamiento econé-
mico han pretendido fungir como guias para vaticinar sobre el futuro econémi-
co que nos deparara (generalmente han intentado mostrar el mejor camino
para aspirar a un mundo mejor), todo ello, como es natural, con base en una
serie de informacion presente y, sobre todo, en consideracion a la experiencia
pasada. Algunos enfoques se han caracterizado por la eleccién de determina-
dos indicadores y en funcion de la medicion de éstos dictar diagnésticos sobre
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el estado mas aproximado posible en el que se encuentra la economia (en
la inmensa mayoria de los casos no se atreven a hacer proyecciones mas
alla del mas estricto corto plazo).

Otra cuestiéon es que hay economistas que censideran que las ideas
econdmicas y los elementos conceptuales contenidos en ellas (es decir,
fundamentalmente los modelos) tienen una vigencia y una validez en todo
momento y en todo lugar. En contrapartida, otros economistas tienden a
considerar a las sociedades como universos en constante transformacion,
de ahi la necesidad de que la economia se adapte al entorno en el que fun-
ciona, y no al revés, tratar de que el entorno se adapte a los modelos previa-
mente concebidos en lugares y situaciones que rara vez son constantes y
comunes en todos los sitios y sociedades. Naturalmente, este enfoque se
nutre de una negacion al statu quo y del ceteris paribus.

Algunos de los autores contemporaneos que han estudiado la forma en
la cual fluyen y son adoptadas las ideas y el conocimiento son Eaton y Kortum
(1996), Zeira (1998), Pérez—Sebastian (1998), Porter (2000), Maré (2003),
Sjoberg (2003), Jones (1997 y 2005) vy Biais y Perotti (2005), entre otros.
Estos trabajos han definido que las ideas y el conocimiento econdmico son
potentes bienes intangibles, en particular, en el dindmico e intenso modelo
de sociedad del conocimiento que prima en nuestros dias. En términos ge-
nerales estos trabajos coinciden en que en los periocdos en los que en los
paises se ha registrado un incremento de las variables relacionadas con el
crecimiento econdmico, han sido periodos en los cuales ha habido un ace-
lerado flujo de ideas y conocimiento, y que a partir de ellos ha surgido nueva
tecnologia, nuevos modos de organizacion en la sociedad y en las empre-
sas y nuevas escalas en los valores.

Probablemente la muestra mas emblematica para apreciar el modo en
que fueron adoptadas las ideas y el conocimiento fue en el periodo denomi-
nado como el de la Revolucion Cientifica (siglo xvil), en el seno de la clasista
sociedad britanica. En muchas ocasiones el exito de las ideas y el conoci-
miento se atribuye a geniales y solitarios cientificos, pero se soslaya que en
realidad aquellas ideas y conocimientos tuvieron semejante impacto gracias a
las dimensiones sociales en las que se lievaron a cabo dichas revoluciones,
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tales como las redes sociales que posibilitaron la interconexién, no sélo de
los descubrimientos y los inventos, sino de su exportacién a través de los
eficientes flujos del comercio entre la Gran Bretafia y sus colonias y, a su
vez, entre éstas y el resto del mundo. Asimismo, las intensas relaciones
entre los cientificos permitieron que se generaran, en el sentido mas eco-
nomico del término, economias de escala aplicadas al conocimiento en lo
general, y a las ideas en lo particular.

Como lo senala Hatch (1998), las redes sociales orientadas al flujo de
ideas y conocimientos fueron intensamente promovidas por personajes tan
ilustres como Fabri de Peiresc (1580-1637), Marin Mersenne (1588-1648),
Samuel Hartlib (1600-1662), Ismaél Boulliau (1605-1694) y Henry Oldenburg
(1618-1677). Y si bien todos ellos en modo alguno fueron los precursores
del intercambio de ideas y conocimientos, fueron unos destacados impulsores
de la difusion de éstos a traves de redes de comunicacion entre cientificos,
entre éstos y las cortes, y las empresas. La intencidn de estos cientificos,
mas alla de la propia generacion de ideas y conocimiento, fue la de sociali-
zarlos en redes transeuropeas estables y permanentes. A modo de ejemplo,
se tiene noticia de que Ismaél Boulliau mantuvo un estrecho contacto episto-
lar con colegas de Francia, Espafia, Italia, Paises Bajos, Noruega y Polonia;
en sus archivos privados hay mas de 4 200 cartas de los contactos que man-
tuvo con sus colegas entre 1632 y 1693, algunas de las cuales fueron dirigi-
das a personajes tan reconocidos como Galileo, Huygens, Dupuy, Mersenne,
Oldenburg y Fermat, entre ofros (véase Hatch, 1998, p. 55).

En la sociedad europea del siglo xvil las ideas y el conocimiento se genera-
ban en diversos ambientes. La Universidad, sin duda, fue uno de los principa-
les foros generadores de ideas, pero no el Unico. Hay suficientes ejemplos de
cientificos que trabajan al margen de los érganos institucionales establecidos
y en sus pequeiios y rudimentarios laboratorios fueron capaces de desarrollar
teorias e inventos de gran relevancia. No obstante, con independencia del lu-
gar en gue fuesen generadas las ideas y el conocimiento, la nota distintiva es
que los cientificos y pensadores de la época estaban muy interesados en for-
mar parte de lo que se podria denominar como los circuitos del conocimiento,
en los cuales se les diera difusién a las ideas y al conocimiento v que éstos
fueran adoptados y adaptados a las diversas circunstancias.

12



LAS FORMAS EN | AS QUE FLUYEN LAS IDEAS Y FL CONCCIMIENTO ECONOMICO

Chang y Harrington (2005a) reconocen que las redes de las ideas y del
conocimiento, vigentes en el siglo xvil, en realidad son muy semejantes a
las redes en las cuales fluyen las ideas y el conocimiento en la actualidad
(salvo, desde luego, la velocidad a la que fluye actualmente a través de
Internet). Para el efecto, crearon un modelo en el cual se sefala que, en-
tonces como ahora, las elecciones dirigidas a alcanzar metas de conoci-
miento restringido son las innovaciones, mientras que las ideas y el conoci-
miento que tiene el interés de alcanzar al mayor nimero de personas, es el
conocimiento social, a través, fundamentalmente, de las imitaciones. En
este tenor, aln quedan respuestas por responder, en torno a entre otros
aspectos: /) las estructuras dominantes en las que fluyen las ideas vy los
conocimientos; /1) las distintas formas en las que son asimilados por los
individuos; iil) cuéles son las consecuencias sociales de las interacciones
entre las sociedades que asimilan los cambios (las nuevas ideas y conoci-
mientos) y los individuos que no son capaces de hacerlo, y iv) la acumula-
cion de ideas y conocimientos requiere de conectores sociales, como los
genios que son capaces de ver lo que nadie antes habia visto o, por el con-
trario, son un cimulo de circunstancias lo que propicia que las ideas y el
conocimiento se multipliquen, se difundan y se asimilen.

Con independencia de que estas preguntas encuentren respuestas, las
ideas y el conocimiento pueden ser fruto de innovaciones individuales o de
esfuerzos de imitacion colectivos, pero lo que no admite dudas es que tanto
uno como el otro estan sujetos al grado de asimilacion que éstos tengan en
las sociedades anfitrionas. Chang y Harrington (2005b) han clasificado a la
sociedad en tres grandes grupos: /) el de los innovadores, integrado por
individuos creativos e intelectualmente dinamicos, pero con escasas habili-
dades para imitar: ii) el de los imitadores v /i) el de las personas estandar,
las cuales no se distinguen particularmente por sus habilidades para inno-
var o para imitar, sino que simplemente son quienes identifican los cambios,
pero que no siempre pueden asimilarlos y que, incluso, luego de cada cam-
bio de paradigma tecnoecondmico una parte de ellos queda rezagada (par-
ticularmente vease Pérez, 1993 y 2001).

La explicacion que en su dia dieron Jensen (1982) en el sentido de que
la asimilacion de las ideas y del conocimiento se lleva a cabo a través de
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procesos bayesianos; Succar (1987), a través del cambio tecnoldgico;
Helpman y Trajtenberg (1994), sefialan que es a través de los cambios que
producen las empresas como se genera una cultura proclive a las ideas y el
conocimiento, o Rothschild (1971), Parente (1994), Jovanovich y Nyarko
(1996) y Farzin et al. (1998), entre otros, que apuntan a que en las tenden-
cias hacia la adquisicién de nuevas ideas y conocimientos, cobra especial
relevancia el comportamiento colectivo a través de los procesos denomina-
dos: cémo aprender haciendo, aprender haciendo y aprender interactuado.

Es menester destacar que las explicaciones anteriores asumen que la
adopcién de ideas y conocimientos son elementos detonantes del cambio
y del progreso econdmico. Y si bien la adopcion y asimilacion de nuevas
ideas y conocimientos tiene implicitc el riesgo de marginar a todos aque-
llos que no sean capaces de adaptarse a las nuevas condiciones del en-
torno, las ganancias derivadas, con amplia diferencia, son superiores. En
el 2002 Romer estimé que los usuarios del programa Napser en todo el
mundo realizaban 1.5 mil millones de descargas al mes, hoy en dia, esa
cifra se alcanza solo con los usuarios de E mule. Es en estos canales por
donde circulan las nuevas ideas y el nueve conocimiento a que se refieren
Boldrin y Levine (2005). Como lo sefialé Mokyr (2002), del mismo modo en
que en el pasado las sociedades fueron capaces de asimilar las ideas y el
conocimiento, en el actual el elemento distintivo es el uso de la tecnologia,
en este caso, de las tecnologias de la informacién y la comunicacion.

3. La utilizacion de las tecnologias de la informacion y la comunicacion
en la economia del conocimiento

En 1964 McLuhan advirtio que el uso de las nuevas tecnologias (v por tanto
de innovaciones) conduciria a una densa e intensa interaccion entre las na-
ciones, y que se caracterizaria por la uniformidad de las actividades, de tal
suerte que un dfa el mundo se constituiria en una aldea global. Mas tarde
Bairoch (1988) sugirid que la televisién seria un importante elemento de vin-
culacion entre todas las ciudades del mundo. En los inicios de la década de
los noventa se popularizd otro agente, tan poderoso como la television:
Internet. Originalmente nadie imagind la intensidad de la potencia con que
irrumpié Internet en las vidas cotidianas de las localidades, las empresas,
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los hogares y las personas. En cierto modo, Internet ha significado un paso
decisivo en la liberacién de la tecnologia y la economia circunscrita a esce-
narios geograficamente delimitados. Internet llegd para modificar las vidas
de las empresas y los individuos de cualquier parte del planeta, aunque no
necesariamente estén anclados a una entidad geograficamente delimitada
en particular.

Tanto la televisién como Internet son actualmente dos de las mas desta-
cadas tecnologias de la informacién y la comunicacién (TIC) (Information
and Communication Technology, (icT)). Las TIC (iniciadas en la década de
los cuarenta con la comercializacion de la radio de transistores) han acele-
rado la codificacién y comercializacién en el @mbito de las organizaciones
que se comunican como nunca antes en el pasado. La implementacién de
nuevas tecnologias para el manejo vy utilizacion de datos es posible hoy en
dia gracias a las facilidades de su almacenamiento y rapida localizacion en
pequenos espacios electronicos y a un relativo bajo costo; todo ello ha per-
mitido que los flujos de informacién sean mas rapidos y tengan una aplica-
cién practicamente inmediata.

Estas ventajas han introducido nuevos métodos para la transmisién de
datos en redes publicas y privadas entre empresas, asociaciones e institu-
ciones. Hoy en dia es posible comunicarse instantaneamente con personas
localizadas en cualquier punto del planeta y enviar informacién digitalizada
(datos, imagen, sonido y video). Esto ha supuesto, ademas, una revolucion
para los trabajadores y ha fomentado una efectiva divisién internacional del
trabajo, debido a que es posible que los centros laborales sean trasladados
al hogar del empleado o a cualquier punto externo a la localidad donde estan
ubicadas las oficinas centrales.

Tanto las TIC como la versatilidad de los productos para superar las ba-
rreras fisicas y geograficas, han conducido a lo que Cairncross (1997), Fujita
et al. (1999) y Quah (2000) definieron como fa muerte de las distancias
geograficas. Esta relativizacion del espacio y de las distancias ofrece nuevas
oportunidades para generar inercias de desarrollo econémico en las regiones
menos favorecidas, o bien concentrarlas alin mas en las regiones ya desa-
rrolladas. Las TIC han impactado tanto en las industrias tipicas de la era
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posmoderna como en los sectores industriales tradicionales, todos los cua-
les se han visto beneficiados por el acceso a nuevos mercados de todo el
orbe, aunque también han llevado aparejados unos mayores niveles de las
variables que inciden en la competitividad.

Pero la idea de la superacion de las barreras fisicas y geograficas es
muy reciente; prueba de ello es que ésta es sustancialmente contrastante
con la visién tradicional de la era digital, cuya expresion mas intensa fue el
modelo de Silicon Valley, en el cual las TiC estaban circunscritas a un am-
bito geografico perfectamente delimitado. En este caso, las TIC aparecie-
ron como el resultado de una gran concentracion y de ventajas especifi-
cas ubicadas en localidades y ciudades con altos niveles de renta y desa-
rrollo econdmico. El enorme éxito de Silicon Valley condujo a que otras
localidades en todo el mundo quisieran copiar el modelo y se diseharon
politicas semejantes, tales como: /) reduccion de impuestos; i) promocion
para la generacion de infraestructuras; /if) desregulacién, y iv) fomento para
la creacidon de empresas de base tecnologica, entre otras.

Algunos de los mas destacados autores que han estudiado la codificacién
del conocimiento son Polanyi (1966), Zallo (1988, quien fue el primero en ha-
cerlo en Espafa), Ancori, Bureth y Cohendet (2000), Cohendet y Stainmueller
(2000), Malerba y Orsenigo (2000), Bustamante (2002), Blueth (2003), Baigorri
y Lawless (2005) y Vilaseca y Torrent (2005), entre otros. Este objeto de estu-
dio parte de sefalar que el concepto conocimiento es mucho mas profundo y
ambicioso que el de informacion. Mientras que es posible transferir informa-
cién a través de medios electronicos transformados en bytes, el conocimien-
to no fluye con la misma facilidad. El conocimiento representa las capacida-
des y aptitudes individuales y de grupo que estan asociadas a la comprension
y al desarrollo de habilidades para organizar, interpretar y asimilar informacion
(especialmente se recomienda ver Cohendet y Stainmueller, 2000). La infor-
macioén, si bien también es conocimiento, esta reducida a mensajes que son
susceptibles de ser transmitidos a otros agentes (véanse Dasgupta y David,
1994).

Asimismo, el valor de la informacion tambien depende del conocimiento
previo que tenga el agente receptor. Esto es, si no se cuenta con el suficiente
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o adecuado conocimiento de determinado objeto o situacién de la cual se ha
recibido la informacién, no sera posible interpretar didgfana y correctamente
los datos que estamos recibiendo, y lo mas probable es que no seamos
capaces de decodificar los simbolos y las imagenes que hemos recibido
(sobre este particular se recomienda ver particularmente Burton—Jones,
1999). Y, por el contrario, en la medida en gue conozcamos mas acerca del
sujeto, mejor dotados estaremos no soélo para entender los mensajes sino,
afadidamente, para evaluar, interpretar y asimilar la informacion.

Mientras que la informacion representa meros datos, el conocimiento
representa el significado de esos datos y el poder para crear nueves signifi-
cados y estructuras, y nuevas ideas y estrategias para aplicarlo en diferen-
tes escenarios o rutas alternativas. Por tanto, Unicamente es posible trans-
formar en pequefios trozos el conocimiento codificable, mientras que ello
no es posible para el conocimiento tacito, el cual se conforma a partir de
practicas y de redes de interaccion entre las personas.

Tal diferenciacion es importante debido a que las nuevas tecnoclogias per-
miten v facilitan la codificacion del conocimiento, (mas rapido y a menor
costo), mientras que el conocimiento tacitc permanece en un estadio de
localizacién especifico, inmerso en individuos y empresas concretos, en
practicas locales y en redes de trabajo determinadas. En términos practi-
cos, para el caso de industrias intensivas en conocimiento, parte de su éxito
se sustentara (v prosperara) en la medida en que sean capaces de que el
conocimiento compartido alcance un nuevo estadio de codificacion, muy
superior al conocimiento gue s6lo se mantiene como tacito. La transicién de
un nivel a otro impactara en los costos relatives, en la codificacion del cono-
cimiento y en el desarrollo de nuevas tecnologias e instituciones.

Algunos de los mas destacados trabajos sobre las TIC y sus implicaciones
en la economia del conocimiento han sido desarrollados, desde un punto de
vista sociolégico, por autores como Quah (1998), Castells (1896 y 2006), Kling
y Lamb (2000) y Torvalds (2001), entre otros; y desde un punto de vista econo-
mico por Harhoff, Henkel y Von Hippel (2000), Lerner y Tirole (2000), Weber
(2000), Barceld (2000 y 2001), Himanen, Torvalds y Castells (2001), Maignan,
Pinelli y Ottaviano (2003), Arriola (2004) y Puig i Verd (2005), entre otros.
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Pero pese a la multitud de estudios, atn queda mucho por hacer para
uniformar en conceptos de validez mas o menos general la economia del
conocimiento, lo que en ella esta contenido y sus implicaciones. En térmi-
nos amplios, la economia del conocimiento se refiere a los aspectos econo-
micos que han sido impactados (positiva y/o negativamente) por tecnolo-
gias, mayoritariamente de orden informatico (tales como, software y hardware,
y el intercambio de informacion y conocimiento, tanto tacito como explicito).
Dentro de la variedad de nuevos conceptos, destacan los de economia digital,
economia virtual, economia de la informacién, economia del conocimiento,
redes de trabajo econémicas, o el de nueva economia; en realidad todos se
refieren a las diferentes caracteristicas que estan implicitas en el denomina-
do fendémeno de la globalizacién y la era de la posmodernidad.

Gracias a las (practicamente) infinitas posibilidades que ofrece la difu-
sion del conocimiento a través de Internet, muchas empresas y medios de
comunicacion han adoptado el término nueva economia para abarcar la idea
de que los cambios que se llevan a cabo en esta red de redes permiten
transformar el sistema social, cultural y econémico. Este término enfatiza
que nuevo se refiere a una nueva manera de enfrentar nuevos hechos, o a
hechos conacidos pero inmersos en nuevos escenarios.

En general, este nuevo contexto se refiere a un cambio de mentalidad, la
cual la podriamos simplificar como sigue: antiguamente el mundo se regia
por atomos, y actualmente, ademas, se rige por bytes. El mundo atémico
es lo que se puede ver y tocar, mientras que el mundo de los byfes ha
cobrado un sumado interés en ideas, conocimientos, software. La fusion de
ambos mundos (nunca divorciados, sino complementarios) ha conllevado
al surgimiento de posibilidades infinitas en aplicaciones tecnoldgicas, obvia-
mente, pero también en la sociologia, la economia Yy la antropologia; en suma,
en las ciencias humanas, las cuales se han potenciado gracias a las nue-
vas dimensiones y a la versatilidad de las redes de trabajo generadas a
partir de las TIC.

En esta vasta complejidad de conceptos merece la pena destacar el co-

nocimiento, tanto en el plano de Ia generacion misma de éste (fundamental-
mente a través de la investigacion empirica) como de su rapida, eficiente ¥
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eficaz transferencia. La idea principal es que mediante la digitalizacion del
conocimiento se potencia la generacion, transferencia, difusién, evaluacion,
aplicacion y de nuevo vuelta a la generacion de conocimiento, de tal suerte
que el ciclo se cierra y comienza desde el principio. Este modelo ciclico
considera al conocimiento simultaneamente como un bien de consumo y
como un factor de produccién (véanse Feem, 2003 y Macho-Stadler y Pérez—
Castrillo, 2005).

Segun la Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico
(OCDE, 2002), el sector de las TiC abarca entre el 3% y el 5% del PIB de las
naciones mas industrializadas del planeta. Para este organismo las TIC abar-
can una amplia gama de industrias, que comprenden desde industrias ma-
nufactureras (v.g. fabricacion y ensamblaje de computadoras, equipos de
telecomunicaciones, como televisores y teléfonos) hasta servicios (v.g. de-
sarrollo de software). En este entorno econdmico la OCDE presta fundamen-
tal atencién a las dinamicas que se generan en las localidades en donde se
desarrollan las TIC.

El desarrollo de las Tic ha generado una variedad de nuevas oportunida-
des para la actividad econdémica en la fabricacion de nuevos materiales y
servicios especializados en el afan de generar, manipular o distribuir estos
nuevos insumos, como en su dia lo estudiara Gillespie et al. (2001), Boscherini
et al. (20083), Salvon y Ska (2004) y, particularmente, Cebrian de la Serna
(2005), entre otros. Estos nuevos agentes son catalogados como: i) indus-
trias multimedia (orientadas a la creacion de software nuevo); i) industrias
de new media (orientadas a los servicios de almacenaje de informacion y
servicios varios derivados de Internet), y fii) industrias dot.com (basadas en
la experimentacion de nuevas alternativas para el uso de Internet).

Pero las TIC también han irrumpido intensamente en los sectores pro-
ductivos tradicionales. El impacto potencial derivado de la adopcion de las
TIC en los sectores tradicionales ha tenido implicaciones econdmicas diver-
sas, tales como: ) las posibilidades de digitalizar la gama de productos y
servicios ha abierto un abanico de posibilidades para que las empresas se
desarrollen y amplien sus fuentes de negocio; if) con la digitalizacion de los
productos y los procesos se ha hecho mas versatil la cuestion de la ubicacion
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geogréfica de la empresa, y ahora se destacan aspectos como el pago de
salarios de acuerdo a la productividad alcanzada y la reduccion en el pago
de impuestos; iii) Internet es un inmenso escaparate en donde mostrarse,
vender o crear vinculos con otros agentes, mediante los cuales se tiene, y
mantiene, acceso al mercado mundial (en sentido literal), y iv) el incremento
en las capacidades a las empresas les permite reorganizarse de acuerdo a
parametros estructurales y espaciales distintos a los que pravalecieron en
el pasado.

4. Conclusiones

1. Existen elementos para sustentar una caida de la matricula en los depar-
tamentos de economia de todo el mundo por la insatisfaccion existente
con el pensamiento neoclasico dominante por considerarsele alejado de
la realidad.

2. La desventaja actual del pensamiento heterodoxo en su difusién tiene dos
efectos negativos sobre la ensefianza de la teoria econdmica:

a. la falta de oportunidad para cultivar el pensamiento critico en los estu-
diantes, habilidad fundamental para la formacién de ciudadanos
argumentativos para exigir mejoras en las condiciones sociales, y

b. que la teoria econdmica neoclésica se inclina cada vez mas por la
simplificacién y por creer que sus modelos son vigentes en todo momen-
to y en todo lugar.

3. La Internet constituye un medio ideal para superar las condiciones de
redes de conocimiento que se han mantenido sin mayores cambios des-
de el siglo xvi.

4. En el caso concreto de la teoria econdmica, se constituye en el mecanis-
mo concreto para superar el respaldo impuesto por las instituciones del
Consenso de Washington a favor de las versiones mas conservadoras
del pensamiento neoclasico (Chang, 2003a, 5).

5. La Internet y la educacion a distancia se constituyen en el mecanismo
para difundir el pensamiento de las escuelas heterodoxas.
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